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Ubernahme

Ceyoniq ubernimmt tract GmbH und baut
Portfolio fur Vertragsmanagement aus

e EIM-Spezialist investiert in Contract-Lifecycle-Management
e tract-Produkte bleiben verfligbar

e Funktionale Integration geplant

Bielefeld, 04.01.2022 — Tiefere Marktdurchdringung, groBeres
Leistungsspektrum: Die Ceyoniq Technology GmbH starkt ihre
Position im Segment der Vertragsmanagement-Software durch
den Kauf der in Hamburg anséassigen tract GmbH. Das auf
Contract Lifecycle Management spezialisierte Unternehmen
bleibt als eigenstandige Ceyonig-Tochter mit dem bewéhrten
Produktportfolio bestehen und beschaftigt alle Angestellten
weiter. Ceyonig-Geschaftsfiihrer Oliver Kreth und Burkhard
Rexin, Referent Betriebsorganisation bei Ceyoniq, werden
kiinftig die tract-Geschaftsfiuhrung gemeinsam mit tract-CEO

Thomas Hiibner verantworten.

.Ein effizientes und sicheres Vertragsmanagement ist heute fir
viele Unternehmen und Organisationen ein wichtiger Bestandteil
der Digitalisierungsstrategie”, sagt Oliver Kreth. ,Durch die
Ubernahme bauen wir unsere Kompetenzen in diesem Bereich
weiter aus und bieten den Anwendern zudem ein erweitertes
Lésungsportfolio flir dieses Segment. Gleichzeitig vergréBern wir
mit der Akquisition unsere Pradsenz auf dem Markt fir Contract
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Lifecycle Management und gewinnen zahlreiche zusétzliche
Kunden.®

Die tract GmbH ist spezialisiert auf digitales Vertragsmanagement
und die Umsetzung von Compliance-Vorgaben in Unternehmen.
Die gewohnte Markenwelt des Unternehmens bleibt auch nach der
Ubernahme bestehen. Das Kernprodukt Spider Contract tract
Edition wartet mit einem groBen Funktionsumfang rund um die
Erstellung, Bearbeitung, Optimierung sowie Archivierung von
Vertrdgen auf und kommt bei zahlreichen Unternehmen, auch des
Offentlichen Sektors zum Einsatz. Insgesamt werden so aktuell
mehr als 4.000.000 Vertrage mit der Software verwaltet. Fir die
bestehenden Anwender &ndern sich weder die Ansprechpartner
noch das Produkt selbst. Ab sofort besteht die Mdglichkeit, Spider
Contract tract Edition auch als Software-as-a-Service (SaaS) zu
nutzen. In diesem Fall dient das EIM-System nscale von Ceyoniq

als revisionssicheres Archiv.

Neben der Erhdhung der vertrieblichen Reichweite ist mittelfristig
eine funktionale Integration zwischen nscale und den tract-
Lésungen geplant. ,Wir werden die Vorzige eines
Dokumentenmanagement-Systems mit den Mehrwerten eines
Contract-Lifecycle-Management-Systems kombinieren. Hiervon
wird unser gesamter Kundenstamm profitieren®, so Oliver Kreth, der
dariiber hinaus die strategische Bedeutung der Ubernahme betont:
,JUnsere neuen Kolleginnen und Kollegen besitzen umfangreiche
Expertise im Bereich des Contract Lifecycle Managements in
jeglichen Kundensegmenten.*

Durch den neuen Gesellschafter hat die tract GmbH eine
langfristige  Zukunftsperspektive. ,Nach vielen Jahren des
Wachstums profitieren unsere Kunden und wir von der Stabilitat
und Innovationskraft, die die Ceyoniq Technology als Teil des
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Kyocera-Konzerns bietet. Unsere Beschéftigten haben in dieser
gréBeren Organisation zudem erweiterte Entwicklungschancen®,
zeigt sich Thomas Hubner zufrieden.

Weitere Informationen:

www.ceyonig.com / www.tract.de

Uber die Ceyoniq Technology GmbH:

Die Ceyoniq Technology GmbH ist fiir Unternehmen und die &ffentliche
Verwaltung zuverlassiger und innovativer Partner, wenn es um einfache,
brancheniibergreifende und intelligente Softwarelésungen in den Bereichen
DMS, ECM & EIM geht — und dass seit mehr als 30 Jahren. Die
Bereitstellung von Informationen, unabhéangig von Standort und Zeitpunkt, ist
fest in der Unternehmens-DNA verankert und macht die Bielefelder Software-

Hersteller zum Enabler der neuen Arbeitswelt.

Das EIM-System nscale bildet dabei das Herzstiick und gibt den Pulsschlag
des unternehmensweiten Informationsflusses vor. Mithilfe von nscale werden
komplexe Geschéfts- und Kommunikationsprozesse vereinfacht und
optimiert. Daten werden zu strukturierten und wertvollen Informationen und
Dokumente revisionssicher und beweiskréaftig archiviert.
Abteilungstibergreifend profitieren davon alle Beschéftigten. Der flexible und
parallele Zugriff auf alle Dokumente erlaubt deren gleichzeitige Bearbeitung

und hebt das abteilungsibergreifende Teamwork auf ein neues Niveau.

Insgesamt sind rund 160 Beschéftigte am Hauptsitz in Bielefeld und weiteren
bundesweiten Standorten als Digitalisierer, Impulsgeber, Entwickler, Berater,

Prozessoptimierer und Mdglichmacher im Einsatz.

Die Ceyoniq Technology GmbH ist ein Tochterunternehmen der KYOCERA

Document Solutions Inc..
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Uber die tract GmbH:

tract ist der Spezialist fir Vertragsmanagement und Compliance im
Unternehmen. Im Mittelpunkt des Leistungsportfolios steht eine modern
Vertragsmanagement-Software und eine individuelle Organisationsberatung.
Die Implementierung der Software, die Anbindung an benachbarte IT-
Systeme und die Schulung der Anwender gehéren zu den Standard-
Diensten, die die Hamburger bieten. Darlber hinaus ist das 2014 gegrindete
Unternehmen spezialisiert auf die Definition und Umsetzung geeigneter
Prozesse, die Umsetzung unternehmensspezifischer Sonderanforderungen
sowie die unternehmensweite Einfihrung einer Vertragsmanagement-
Organisation. Darlber hinaus z&hlt die Beratung zur Optimierung des

Vertragsmanagements zu den Services, die die Spezialisten bieten.
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